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[bookmark: _Hlk189982213]Diplomado en Emprendimiento de un Negocio Propio
Módulo 2. Oferta de productos y servicios.
Actividad 4 Cálculo de costos y determinación de precios

	Nombre del alumno:
	

	Matrícula:
	

	Correo electrónico:
	

	Ciudad, estado y país:
	

	CCA:
	

	Nombre del tutor:
	



Objetivo de la actividad
Aplicar conocimientos sobre costos, fijación de precios y diseño de catálogos para la gestión de un negocio propio.
Instrucciones
[bookmark: _heading=h.gjdgxs]Una vez analizado y comprendido el módulo, completa la siguiente actividad: 
Parte 1. Calcular los costos asociados con la elaboración de productos o el ofrecimiento de servicios.
Infraestructura. Enlista la infraestructura necesaria para producir tu producto o servicio.
	Producto
	Infraestructura

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	



Costos fijos. Determina los costos fijos mensuales
	Costos Fijos (rentas, sueldos, mantenimientos, servicios)
	Costo mensual

	
	 $                                

	
	 $                                

	
	 $                                  

	
	 $                                  

	
	 $                                  

	
	 $                                  

	Total costos fijos
	 $                                



Costos variables. Define los costos variables mensuales 
	Costos variables (materia prima, empaques)
	Costo mensual

	
	 $                                

	
	 $                                

	
	 $                                  

	
	 $                                  

	
	 $                                  

	Total costos variables
	 $                                



Calcula el costo total de la producción 

Calcula el costo unitario de producción 

Realiza un reporte resumen de los resultados obtenidos a través de las distintas tablas
	





Parte 2. Determinar los precios de los productos o servicios por ofrecer.
Tomando como base la información obtenida en la parte 4. Define el precio de venta 
Cálculo del precio de venta:
	Margen de ganancia
(costo unitario x % de margen de ganancia)
	

	Precio de venta 
(costo unitario + margen de ganancia)
	



Punto de equilibrio. A partir de los datos ya recopilados, calcula el punto de equilibrio a partir de la tabla 5.
	
	





Parte 3. Generar un catálogo de los productos o servicios que el negocio ofrecerá.

1. Describe en 3 renglones tu negocio y la necesidad que tu negocio satisface en tu comunidad 
	






1. Enlista al menos 5 productos que vayas a ofrecer explicando:
	Producto / Complementos
	Marcas
	Rango del precio de venta

	1.
	
	

	2.
	
	

	3.
	
	

	4.
	
	

	5.
	
	



Indica el tipo de surtido que has determinado y explica por qué, utilizando los conceptos de amplitud y profundidad.
	Amplitud

	
Profundidad
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	



Diseña la portada y una página de tu catálogo en PowerPoint, donde cada producto tiene una imagen y una breve descripción. Integra en el siguiente espacio las imágenes de tu catálogo (captura de pantalla).
	















Describe qué hace original a tu catálogo.
	







____(Nombre del participante)_________ Afirmo que esta actividad es de mi autoría y establezco que,
para su elaboración he seguido los lineamientos del Código de Ética del Tecnológico de Monterrey.




Costo total ÷ unidades producidas  = Costo Unitario


$__________ + $__________ = $__________



Costos fijos + costos variables = Costo total


$__________ + $__________ = $__________
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