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[bookmark: _Hlk189982213]Diplomado en Emprendimiento de un Negocio Propio
Módulo 1. Identificación de un Negocio
Actividad 2. Identificación de competidores y factibilidad del negocio.

	Nombre del alumno:
	

	Matrícula:
	

	Correo electrónico:
	

	Ciudad, estado y país:
	

	CCA:
	

	Nombre del tutor:
	



Objetivo de la actividad
Evaluar la factibilidad de un negocio mediante el análisis de competencia, costos y propósitos estratégicos.
Instrucciones
[bookmark: _heading=h.gjdgxs]Una vez analizado y comprendido el módulo 1, continúa trabajando en esta actividad.
Parte 1. Identificar otros negocios que pudieran competir con el propio.
Investigación del tamaño geográfico que abarca el negocio elegido. 
	







Identificación de los competidores cercanos a la ubicación del negocio
	








Investigación de las ventas de los competidores
	
	Competidor 1
(Nombre)
	Competidor 2
(Nombre)
	Competidor 3
(Nombre)

	1. Tiempo en el mercado
	
	
	

	1. Tamaño de la demanda 
(Si es posible tener acceso a esta información, es importante incluirla)
	
	
	

	1. Tamaño de la oferta 
(Si es posible tener acceso a esta información es importante incluirla)
	
	
	

	1. Ubicación
	
	
	

	1. Precio del producto
	
	
	

	1. Estrategia de mercadotecnia
	
	
	




Parte 2. Identificar la factibilidad del negocio.
Revisa el ejemplo de Alicia citado en el tema y realiza un análisis detallado conforme a la idea que tienes para tu negocio. Analiza lo siguiente:
	Variables
	Información

	Tamaño y perfil de mercado
	

	Demanda
	

	Competencia
	

	Oferta
	

	Capacidad de producción
	

	Ventas estimadas
	

	Inversión de arranque
	

	Costo de operación
	

	Gastos fijos
	

	Ingresos
	

	Tiempo de recuperación de la inversión inicial
	



Posterior a tu análisis, reflexiona: ¿Es factible tu negocio?
	











Parte 3. Establecer el propósito del negocio. 
Los pasos para el desarrollo de la actividad son los siguientes:
Conforme al negocio que tienes pensando emprender, haz los ajustes que consideres necesarios para definir lo siguiente:
	
	

	Misión
	

	Visión
	

	Valores
	



Objetivos:
	Plazo 
	Meta
	¿Cómo vas a lograrlo?

	Corto plazo
	
	

	Mediano plazo
	
	

	Largo plazo
	
	



Además, incluye la prospectiva que elaboraste en la segunda actividad de reforzamiento, revísala y haz los ajustes que creas necesarios.
Prospectiva
	Futuro de la comunidad
	Futuro de tu negocio
	Estrategia para alcanzar el futuro

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	






____(Nombre del participante)_________ Afirmo que esta actividad es de mi autoría y establezco que,
para su elaboración he seguido los lineamientos del Código de Ética del Tecnológico de Monterrey.
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