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Diplomado en Emprendimiento de un Negocio Propio
Módulo 1. Identificación de un Negocio
Actividad 1. Identificación de competencias y necesidades en la comunidad.

	Nombre del alumno:
	

	Matrícula:
	

	Correo electrónico:
	

	Ciudad, estado y país:
	

	CCA:
	

	Nombre del tutor:
	



[bookmark: _Hlk189982213]Objetivo de la actividad
Analizar el entorno y las competencias necesarias para identificar oportunidades de negocio en la comunidad.
Instrucciones
[bookmark: _heading=h.gjdgxs]Una vez analizado y comprendido el módulo 1, completa la siguiente actividad: 
Parte 1. Identificación de competencias y cambios en la comunidad
Elabora una lista de las competencias específicas que posees y marca con una X el nivel de desempeño (dominio de la competencia) que consideras que tienes para cada competencia en particular. 
Se pide que por lo menos incluyas tres. No hay un límite máximo.

	Competencias específicas
	Básico
	Intermedio
	Experto

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



Enlista los tres principales cambios que ha tenido tu comunidad en los últimos meses, utilizando la siguiente tabla.


	Cambios en la comunidad
	Cómo afectan estos cambios a la comunidad
	Ideas sobre competencias que serán necesarias debido a estos cambios

	
	
	

	
	
	

	
	
	



Considerando los cambios que han sucedido en tu comunidad y tus intereses personales, califica el grado de interés para cada competencia:
	
	
	Identifica en qué nivel posees esas competencias
	

	Competencias específicas que demandan los cambios que se han dado en la comunidad
	¿Poseo la competencia?
Responde 
sí o no
	Básico
	Intermedio
	Experto
	Grado de interés
1 = Poco interesante
2 = Algo interesante
3 = Muy interesante


	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	






Parte 2. Identificar necesidades de productos o servicios en una comunidad.
Realiza una sencilla encuesta entre familiares y vecinos para detectar las necesidades que existen en la comunidad. 
Elabora una lista de las 5 necesidades detectadas en tu comunidad y define una oportunidad de negocio para cada una. 
Ejemplo: 
· Necesidad: Robo de tuberías de cobre
· Oportunidad de negocio: Servicio de vigilancia especial dentro de la comunidad

	
	Necesidad detectada
	Oportunidad de negocio

	1. 
	
	

	2. 
	
	

	3. 
	
	

	4. 
	
	

	5. 
	
	



Parte 3. Análisis de posibilidad de negocio. Para ello realiza una investigación para conocer si la alternativa de negocio es atractiva para la comunidad 
Elabora una descripción breve de las tres principales alternativas de servicios o productos detectados en la investigación.
	Producto / servicio

	Descripción

	
	



	
	



	
	





Elabora una encuesta para cada producto o servicio y acude a buscar respuestas en tu comunidad, acercándote a las personas que serán posibles compradores. Recuerda distinguir a tu audiencia del resto de la comunidad. Realiza por lo menos 6 encuestas, entre más realices, mucho mejor para la obtención de resultados. Escucha atentamente sus observaciones y toma nota. 
Analiza la información recopilada, estableciendo claramente cuál fue la opción en la cual los compradores mostraron más interés, así como las cualidades que más valoraron.
	Opción de más interés: 


	Cualidades más valoradas:








____(Nombre del participante)_________ Afirmo que esta actividad es de mi autoría y establezco que,
para su elaboración he seguido los lineamientos del Código de Ética del Tecnológico de Monterrey.
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